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接棒奥运助力全民健身
体彩开启线上运动会

他山之石 》》》

三位女代销者的星级店养成记

2024年巴黎奥运会已经闭幕。在这场充满激情

的全球体育盛宴中，华夏儿女同频共振，一起为健儿

们加油喝彩，感受着奥林匹克的魅力。为了延续这份

运动的激情，8月 12日，中国体育彩票接棒奥运，开

展一系列线上互动活动。在这活力四射的夏末秋初，

让朋友们即便足不出户，也能享受运动的快乐和趣

味。

体彩“迈开步 动出彩”线上运动会于近日正式

启动。想要参与线上运动会的读者，在微信搜索“中

国体育彩票”小程序，或者下载“中国体育彩票”

App，点击首页“微光俱乐部”广告图，即可看到“线

上运动会”入口，也可以扫描海报中的二维码参与。

首次参与“线上运动会”活动的用户，可以选择

自己的省份和头像。参与运动体感游戏得分，进行个

人排行及省份排行，看看你能不能为家乡争光。

运动会项目方面，在“趣味场”中，你可以参与趣

味答题以及趣味跑酷体感游戏答题，既是考验知识

储备，更是体验速度与激情。在“活力场”中，还可以

挑战跳格子体感游戏，重温来自儿时的乐趣。参加上

述游戏活动，即可获得微光俱乐部活力值。参与“幸

运抽奖”，让你运动之余还能享受体彩惊喜。

此外，体彩全民快乐运动挑战赛也在火热进行

中，打开快手搜索 # 体彩全民运动挑战赛，找到下

方栏话题界面，点击同名话题进入挑战赛活动页面，

模仿运动员和达人标志性动作拍摄视频，或者自己

创作运动视频，展现积极向上的快乐运动方式，添加

指定话题 #体彩全民快乐运动挑战赛 # 和 # 迈开

步动出彩 #双话题，并 @中国体育彩票，即可参与

活动，还有机会赢取精美奖品。

位于抚州市赣东大道 1343号的 20009实体店

是 2019年新增的实体店，该实体店从装修开始就严

格按照星级实体店的标准要求，店内宽敞明亮，65

平米的店里，空调、电视、咖啡机、饮水机、走势图都

一应俱全。代销者袁青之前在异地工作，因为儿子在

抚州发展，又新添了孙女，便来到抚州。

在妹妹那里听说体彩阳光征召活动后，她便决

定加入体彩。万事开头难，一开始她根本不了解各种

游戏的玩法规则，很多时候和别人聊上几句就不知

道说什么了，特别尴尬。经过专管员的培训，自己把

游戏规则及营销的 PPT打印出来，闲时加强学习，

袁青慢慢琢磨出了很多营销方法。首先是发展购彩

者，认真做服务，让购彩者了解并认同，她把自己的

经验分享给购彩者，不让他们乱投注，希望他们多中

奖。为购彩者精打细算，提倡理性购彩。很多购彩者

感受到了袁青的真心，把自己的朋友也介绍过来买

彩票。

袁青说：“加入到体彩行业是我作出的正确选

择，特别是前段时间碰到了疫情和赛事暂停的压力，

省体彩中心持续发放的各种实体店防疫补贴等，缓

解了经营困难，我有信心继续经营好体彩，为筹集公

益金贡献自己的力量。”

现在，袁青的体彩实体店人气越来越旺，从体彩

小白到“四星级”实体店，她的用心、用情服务赢得广

大购彩者的认可。展望未来，袁青说要朝着“五星级”

实体店继续奋斗，为体彩公益事业贡献自己的力量。

同样在抚州市区，20016体彩实体店代销者徐

计荣也是在经营一年后评上了四星级实体店，而她

走过这一年要坎坷得多，用她的话说，“又感受了一

回年轻时拼搏奋斗的感觉，付出就有收获，还是很开

心的。”

原来，20016体彩实体店代销者徐计荣在经营

体彩实体店初期，由于销量不好感到很迷茫，现实和

预期差距有点大。“当时压力很大，不知道从何做起，

这种状态持续了一两个月。”后来经过总结，发现以

前只想着店开着就行，一直没有用心来经营。

眼看着实体店经营面临困境，不服输的徐计荣

做了很多努力。她不止一次专门到优秀投注站学习

经验，取人之长补己之短。在她的努力下，体彩实体

店人气越来越高，店内的忠实购彩者越来越多。店内

硬件设施齐全，对购彩者服务更是周到有佳，她购置

了空调、风扇、饮水，购彩者有啥需求都能及时帮助

解决。

徐计荣说，经营体彩实体店是一项繁重细琐的

工作，不仅要求具有一定的管理经营意识，还需要有

一种细心的工作态度。“按时开门营业、打扫店内卫

生、规范填写走势图、电脑保持开机、张贴赛事预告、

替换宣传品、更新奖池、提醒客户核对中奖彩票

……”在介绍每天的具体工作时，徐计荣简单总结了

这些。这些看似简单的工作，处处都体现出她对待工

作的细心之至。天天坚持这样做，最终形成了一份大

能量，徐计荣的体彩实体店销量呈现逐渐增高趋势。

夜幕降临，江西省鹰潭市贵溪冶炼厂生活区内，

闪烁的霓虹灯与三三两两的人流热闹非凡，17207

体彩实体店就藏于闹市喧嚣下。代销者周永红从事

体彩销售已经 20年了，风雨无阻坚守在店里，成为

冶炼厂生活区的“常青树”。这二十年，周永红始终不

忘自己选择公益体彩的初心，在平凡的岗位上敬业

奉献。

据周永红介绍：20年前电彩刚上市，当时销量

很差，一个月才卖 100多元钱，连网络费都赚不到。

后来在体彩分中心的帮助和支持下，她参加了各种

培训提高销售技巧，参观优秀实体店积累经验，业绩

就有了显著提升。

“业精于勤，荒于嬉；行成于思，毁于随。”这是周

永红总结的销售经验。刚开始，她不断向优秀同行学

习，反思总结自己在经营上的优缺点。“我这里基本

上都是熟人，平时有什么能帮得上的我会尽量去帮，

比如看孩子、暂存一些物品之类的，久而久之和很多

购彩者成了朋友。”周永红性格乐观开朗，加上为人

热情，她的体彩实体店吸引了很多购彩者光顾。不

过，随着时间推移，周永红也遇到不少问题，首先就

是实体店形象，由于经营时间较久，实体店老旧，加

上面积不大，很难吸引年轻购彩者。

“当时想着要不就不做了，辛苦了这么多年也想

休息一下。”这时候，体彩专管员提出可以帮助她改

造实体店，再加上她觉得这份事业早已融入了她的

人生，“闲下来还不如继续开彩票店，为公益事业继

续作贡献。”

2019年，在体彩鹰潭分中心的帮助下，周永红

的实体店开展了形象建设，扩大面积、改造装修，实

体店焕然一新，更多的购彩者把这里当成休闲好去

处。四星级实体店授牌当天，贵溪市教体局副局长李

小平说：“现在店里的环境真不错，很漂亮。通过这两

年省体彩中心的实体店形象建设工程，很多体彩实

体店的形象焕然一新，成为四星级实体店，一定会吸

引更多购彩者来店。”

对于每一张海报、每一份宣传页，周永红不仅自

己弄懂学通吃透，也向每位购彩者细心讲解，让大家

了解知悉最新政策。“我们不知道买彩票的钱去了哪

里，周大姐会用身边的健身设施和场馆给我们举例，

介绍公益金的用途，我也知道了买彩票是为公益作

贡献。”生活在贵溪冶炼厂的购彩者陈女士说。

周永红提倡量力而行，“都是周围邻居，我要对

他们负责，购彩心态要好，不能沉迷，开心娱乐的平

常心就最好了。”现在，周永红在实体店经营上颇有

心得，成为冶炼厂生活区购彩者心目中的大姐。周永

红表示，她将继续工作在体彩一线，为更多的人提供

更优质的服务。


