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服务大局
体彩彰显社会责任担当

由江西省文明办与江西电视台共同主办，江西省

体育彩票管理中心联合协办的“江西好人故事会”进基

层活动，日前走进乐平市洎阳街道新时代文明实践所。

现场，江西省体育彩票管理中心向三位“好人”发放了

体彩爱心帮扶奖励金，通过帮扶困难好人，让更多人了

解好人、关注好人、帮助好人，倡导“好人有好报”价值

取向。

助力持续推进精神文明建设。江西体彩将“公益体

彩 责任先导”的理念融入全省精神文明创建工作中，

自 2017年 6月开始持续助力全省好人帮扶公益活动。

近年来，中国体育彩票牢固树立以人民为中心的

思想，与国家、社会的发展进步同频共振，用实际行动

履行国家赋予的公益使命和社会责任。

在浙江，体彩为共同富裕示范区建设贡献力量。10

月 28日，“共富浙江”赛事助力篇柴古唐斯括苍越野赛

即开票首发仪式在临海市古城墙兴善门举办。“共富浙

江”主题即开票是以“共同富裕”为主题的即开型体育

彩票，是贯彻落实国家体育总局和浙江省政府共富协

议的具体举措，在浙江省内发行。“共富浙江”主题即开

型体育彩票共设 6个系列，分别是“绿水青山篇”“非遗

传承篇”“韵味古镇篇”“赛事助力篇”“场馆蝶变篇”“奥

运冠军篇”。目前已经推出上市有“绿水青山篇”和“非

遗传承篇”。

在宁夏，体彩为建设黄河流域生态保护和高质量

发展先行区贡献力量。10月 31日，宁夏体彩中心党总

支与自治区财政厅综合处党支部联合开展“认真学习

贯彻全会精神 积极投身美丽宁夏建设”主题党日暨

“机关干部基层工作周”活动。活动走进星海湖水域治

理点、国务院直属五七干校旧址、石嘴山市体彩新渠

道。

在河北，体彩为助力乡村振兴贡献力量。10月 10

日，河北省财政厅驻村水乡村工作队协调河北省体彩

中心在康保县二号卜乡水乡村举办公益体彩·助力乡

村振兴活动，为水乡村群众捐赠了体育健身器材、公园

长椅、舞蹈服装、健身鞋等物品。体彩还邀请媒体以直

播的方式，为水乡村的农副产品和乡村建设做了推介，

展现了水乡村新风貌，为助力乡村振兴贡献了体彩力

量。

服务大局，助力民生。中国体育彩票作为国家公益

彩票，牢固树立以人民为中心的思想，努力筹集公益

金，大力支持社会公益事业和体育事业，通过一桩桩、

一件件实事，履行国家赋予的公益使命和社会责任，努

力建设负责任、可信赖、高质量发展的国家公益彩票。

赵广彬是河北廊坊一名体彩实体店代销者，也是

一名彩票培训师，经营体彩门店已有十多年。他认为，

投入较少、专业度高的社区体彩实体店，更适合刚接触

体彩销售的年轻人经营。

因热爱体育结缘体彩

赵广彬是一名体育爱好者，也是一位彩票爱好者，

不过一开始接触体彩并非因为竞猜型彩票，而是数字

彩。“那时候，竞彩还没有上市呢，我主要购买数字彩。

加入体彩销售行列不久，竞彩就上市了。”赵广彬说，这

让他坚定了将体彩销售当作终身事业的信心。

生活中，赵广彬有着自己的体育运动圈子。自打经

营体彩店以后，他充分利用了这个圈子，将喜欢足球、

篮球的朋友，拉进了竞彩的队伍，并通过自己的专业能

力，让他们成为自己的忠实客户。

如今，已经在竞彩销售上立足脚跟的赵广彬，将目

光对准了体彩体验展示中心，希望通过自己的努力，让

更多年轻人接触体彩、了解体彩，成为体彩的客户群。

社区体彩店更适合大学生创业

有着十多年体彩销售经验的赵广彬，对不同类型

的体彩店特点如数家珍。他认为，体彩体验展示中心是

具有突破性的门店形式，大大提高了体彩的社会形象。

“在一些人眼中，体彩店往往不太上档次，不仅装

修一般，购彩环境也不太好。体验展示中心的出现，可

以说颠覆了这些人的看法。”赵广彬说，体验展示中心

吸引了那些以前从来没有进过体彩店的新客户，他们

进店体验环境，接触体彩，成为体彩的客户，“等他们回

到自己生活的社区，想要购买体彩的时候，也会走进身

边的体彩店。”

不过，赵广彬认为，体彩体验展示中心不太适合初

次加入体彩销售的创业者，尤其是大学毕业生，毕竟体

验展示中心一般会开在人流量十分密集的商业区，或

者商业综合体内，投资会比较高一些。“大学毕业生创

业，首选还是社区专营店，投入上少一些，只要肯努力，

收入也不会差。”赵广彬说，社区专营店的投入少，装修

花费也较少一些，除了房屋租金、装修、人工这些花费，

在二线城市，前期投入也就 2万元左右，非常适合普通

的创业者。

事实上，如今，创业者想要经营社区体彩店也并非

易事。近年来，随着体彩销售网点的布局越来越科学

化，一些老的社区基本上都已经有人在经营。赵广彬

说：“新加入体彩销售的创业者，还是首选新社区或者

新的商业街，机会比较多一些。”

可见，对于有志于加入体彩销售的创业者来说，密

切关注本地体彩销售机构的网点征召十分重要。

女性销售员更适合体彩店

体彩店经营，销售员的专业水平很大程度上决定

了销量的高低。销售员的表达能力行不行、顾客进店能

否和客户顺畅沟通交流、对足球篮球的了解不了解等

等都比较重要。那么，什么样的人更适合销售员岗位

呢？

赵广彬认为，虽然一些男性销售员更懂足球、篮球

这些体育项目，但是女性销售员却更适合体彩销

售，“女性销售员的服务态度更好一些，也更加细

心、耐心一些。男性销售员虽然专业上懂得更多、

体育圈子也有，但是性格上也比较容易和顾客起冲

突。专业上的东西不懂可以学习，但是性格方面却是天

生的。”

“我记得之前接触过一位老太太，自己经营体彩

店，但是却一点都不懂球。她过来问我怎么办？我跟她

说，你只要在店里，没事的时候就开着电视机看体育频

道。果然，过了一年，这位老太太就很懂体育知识，和顾

客交流起来一点障碍都没有，甚至还能提供一些顾客

不知道的知识。”赵广彬说，“专业的东西，就看你想不

想学，只要有心就可以学成。”

廊坊代销者赵广彬：
社区体彩店更适合创业大学生


